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连接已经改变了中国社会--实时在线 

•社交--人与人实时在线 

•交易--人与商品实时在线 

•信息--在线化实时获取 

•生活方式--在线化的生活方式 







所有企业需要思考 

•你的企业实现链接吗？ 



连接重构新的营销模式 



失联与连接 

•效率 

•去中间化 

•成本 

•重构新的商业模式 

 



未来连接环境下的营销目标 

•客户在线、商品在线、交易在线、营销在线、团队在线 



连接的三大手段 

•技术手段--APP、小程序、一物一码 

•内容手段--公众号、抖音、微博、头条、直播  

•社群手段--微信群 



技术手段 

•B2B2C 

•实现交易平台化 



•交易效率 

•交付效率 

•营销效率 

•支持多渠道模式 



 



内容平台 

•找到用户、建立链接、产生影响、打造客户价值 

•润滑油、助推剂、放大器 

•在传播中产生销售，在销售中实现传播 



 



 



 



社群手段 

•裂变新的商业模式、提升传统营销效率 



 



渠道社群化、社群渠道化 

•渠道社群化：用微信群管理你的渠道 

•社群渠道化：建立新的社群渠道体系 



核心点： 

•学会做群 

•建群、激活、运营 



连接环境下的营销原则 

•激活-用户活跃度 
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谢  谢！ 

24 


